LES BRIEFINGS HEMICYCLE : L'INTELLIGENCE AU SOMMET

Le concept des Briefings d’Hémicycle repose sur une conviction : dans un monde saturé d’informations, la véritable puissance réside
dans la capacité a obtenir une clarté immédiate et actionnable aupres de ceux qui font l'autorité mondiale. Plus qu'une session
d’information, c’est un instrument de pilotage stratégique congu pour les décideurs de haute facture

I. UNE EXPERTISE DE RANG INTERNATIONAL

Chaque session qui se tient sur 3h30mn est une rencontre privilégiée avec l'excellence. Les intervenants ne sont pas de simples
formateurs, mais des experts de tres haute facture, reconnus sur le plan international dans leurs domaines respectifs.

 Sourcing d’Elite : Le Cabinet mobilise des profils ayant exercé au sein d'institutions mondiales, de gouvernements ou de conseils
d'administration de multinationales.

* Transmission de Haute Précision : Ces experts apportent un regard prospectif unique, capable de décrypter les signaux faibles de
I'actualité mondiale pour les traduire en opportunités locales.

2. LE CALENDRIER DE LA HAUTE DECISION (LE CATALOGUE)

Pour garantir une veille constante et structurée, le Cabinet Conseil Hémicycle édite un Catalogue de Prospective tous les 6 mois.

e Rythme Mensuel : Les sessions se tiennent a raison d'un briefing par mois, portant sur l'une des thématiques clés sélectionnées par le
Cabinet pour leur pertinence stratégique immédiate. Elles sont a chaque fois suivies d'un déjeuner de networking.

 Thématiques Propulsées : Ce catalogue semestriel permet d'anticiper les grands chocs (technologiques, réglementaires, économiques)
avant qu'ils ne deviennent des crises.

3. INGENIERIE SUR-MESURE : LES BRIEFINGS A LA DEMANDE

Parce que chaque organisation fait face a des défis qui lui sont propres, le concept intégre une dimension "A la Demande".

» Flexibilité Thématique : Les clients (Ministeres, Institutions, Comités de Direction) peuvent solliciter la tenue d'un briefing sur un
théme spécifique lié a leur secteur ou a une situation d'urgence.



o Mandat d'Organisation : A charge pour le Cabinet Conseil Hémicycle d'orchestrer l'intégralité de la
session. Cela inclut le sourcing des experts les plus compétents de la thématique demandée et l'ingénierie
du contenu pour répondre précisément aux objectifs du client.

e Huis Clos Stratégique : Ces sessions sur-mesure garantissent une confidentialité absolue et une
focalisation totale sur les intéréts du demandeur.

UNE APPROCHE "EXECUTIVE" SANS COMPROMIS

Chaque briefing, qu'il soit issu du catalogue ou d'une demande spécifique, est sanctionné par la remise du Dossier de Briefing
Stratégique. Ce document de prestige, contient les éléments de langage, les notes de syntheése et les outils d'aide a la décision qui font
la signature du cabinet.

Pour préserver le prestige et 'efficacité opérationnelle des Briefings d’Hémicycle, le nombre de participants ne doit jamais transformer
la session en une "conférence" classique. L'objectif est de maintenir un climat de confidentialité et de haute interactivite.
Notre approche est basée sur les standards du conseil de haut niveau :

1. SESSIONS CATALOGUES (FORMAT "CERCLE D'INFLUENCE")

Nombre recommandé : 10 a 12 participants.
Ces sessions réunissent souvent des décideurs de différentes organisations.

e Pourquoi ce chiffre : C'est le "nombre d'or" pour une table ronde. Il permet a I'expert de haute facture d'accorder une attention
personnalisée a chaque question tout en favorisant un réseautage de qualité entre pairs (Peer-to-Peer).
e Au-dela de 15 : On perd 'aspect exclusif. La parole se raréfie et certains participants peuvent se mettre en retrait.

2. SESSIONS SUR MESURE (FORMAT "ACTION STRATEGI(LUE")

Nombre recommandé : 6 a 10 participants.
Ces sessions sont généralement réservées a une seule institution (un Cabinet Ministériel ou un Comité de Direction).

e Pourquoi ce chiffre : Le briefing doit se concentrer sur les enjeux spécifiques du client. Une équipe restreinte permet d'aborder
des sujets sensibles, voire confidentiels, que 'expert pourra traiter sans filtre.
e Composition idéale : Le décideur final (Ministre/DG), ses conseillers techniques directs et les responsables des départements

concernés par la thématique.
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3. SESSIONS D'URGENCE OU DE CRISE (FORMAT "COMMANDO")

Nombre recommandé : 3 a 5 participants.

» L'objectif : La prise de décision immeédiate.
e Pourquoi ce chiffre : En situation de crise ou de rupture imminente, l'efficacité prime sur la discussion.
Seul le "noyau dur" de la décision doit étre présent pour transformer le briefing en plan d'action

immediat.
SYNTHESE DES CAPACITE

Type de Session Capacite Idéale Seuil Critique (Maximum) Ambiance visée

Catalogue 12 15 | Emulation et Réseautage Elite

Sur Mesure 8 12 | Résolution de Problemes &
Stratégie

Urgence 4 6 Décision Tactique &
Confidentialité

Les sessions peuvent se tenir dans nos locaux, dans une salle d'un hotel réservée a cet effet ou sur le site du client ayant
commandé une session sur mesure.

LE CORPS D'EXPERTS : UNE GARANTIE D'EXCELLENCE

La valeur fondamentale des Briefings d’Hémicycle réside dans la qualité des intervenants. Chaque session est une opportunite
unique d'échange direct avec 1'élite du savoir stratégique.

e Experts de Tres Haute Facture : Nous mobilisons exclusivement des profils de premier plan, reconnus sur la scene
internationale pour leur expertise et leur parcours d'exception.
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e Profils Sélectionnés : Nos intervenants sont d'anciens hauts fonctionnaires d'institutions mondiales, des

directeurs de cabinets ministériels, des chercheurs de poéles d'excellence ou des dirigeants de

multinationales.

e Autorité et Prospectives :

Au-dela de leurs connaissances théoriques, ils apportent une expérience

concrete du terrain et une capacité a décrypter les enjeux globaux pour les transformer en leviers de

décision souveraine.

TARIFS

Type de session

Thématique

Public cible

Capacité

Tarifs

Session , . Dirigeants, Elus (Inter- .
. Proposée par le cabinet o 2a6 Nous consulter
Catalogue(Individuelle) organisations)
Session Catal , . C issions, CODIR, .
ession L-atalogue Proposée par le cabinet on'1m1ss1ons 7al2 Nous consulter
(Groupe) Cabinets (Intra)
Session Sur , . Institutions privées o .
! ! Proposée par le client 1. uH priv " 2al12 Nous consulter
Mesure(Standard publiques
Session Sur , ) Cellules de crise, .
' “ Proposée par le client 4 : 2a6 Nous consulter

Mesure(Urgence)

Gouvernance restreinte
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